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En el marco de la reunién, se realizé la revision detallada de la estructura financiera del plan de negocios, abordando componentes clave como
las ventas proyectadas, la identificacion de costos, la definicién del equipo de trabajo, las inversiones fijas y las proyecciones de ventas e
ingresos. Se realizaron correcciones y ajustes técnicos orientados a mejorar la claridad, coherencia y viabilidad financiera del proyecto. El
analisis permitio verificar la consistencia entre las cifras estimadas y las condiciones reales del mercado, asegurando que los datos reflejen una

proyeccion realista y sustentada.

Adicionalmente, se explicé al emprendedor el contenido y propésito de los puntos del 1 al 4 del Formato de Plan de Negocios del Fondo
Emprender, los cuales incluyen el perfil del cliente, la identificacion de sus necesidades, la tendencia de crecimiento del mercado y el analisis de
la competencia. Estas explicaciones tuvieron como objetivo brindar herramientas conceptuales y metodoldgicas para que el emprendedor
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pueda desarrollar dichos apartados con mayor profundidad y alineacion técnica.

La jornada fue productiva y permiti6 afianzar tanto la comprension del componente financiero como el avance en la construccion estructurada

del plan de negocio.
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